
Name des Hauptwettbewerbers Name des Hauptwettbewerbers

A Kriterium: Kunde Punkte A Kriterium: Kunde Punkte

Stärken-Gesamtwert im Vergleich Stärken-Gesamtwert im Vergleich

B Kriterium: Preis Punkte B Kriterium: Preis Punkte

Stärken-Gesamtwert im Vergleich Stärken-Gesamtwert im Vergleich

C Kriterium: Markt Punkte C Kriterium: Employer Markt Punkte

Stärken-Gesamtwert im Vergleich Stärken-Gesamtwert im Vergleich

D Kriterium: Technik Punkte D Kriterium: Technik Punkte

Stärken-Gesamtwert im Vergleich Stärken-Gesamtwert im Vergleich

E Kriterium: Produkte Punkte E Kriterium: Produkte Punkte

Stärken-Gesamtwert im Vergleich Stärken-Gesamtwert im Vergleich

F Kriterium: Marketing Punkte F Kriterium: Marketing Punkte

Stärken-Gesamtwert im Vergleich Stärken-Gesamtwert im Vergleich

G Kriterium: Know-How Punkte G Kriterium: Know-How Punkte

Stärken-Gesamtwert im Vergleich Stärken-Gesamtwert im Vergleich

Das Unternehmens-Bewertungsmodell
Die strategischen Stärkenfelder unseres Unternehmens

Tragen Sie in den folgenden Reihen jeweils Ihre Gesamtpunktzahl in das Kästchen.
Setzen Sie bei Ihrer Gesamtbewertung möglichst den Hauptwettbewerber (Kunde oder Branche) 
in Beziehung und kumulieren Sie die in den vorherigen Aufgaben aufgeschriebenen Einzelwerte 
der 15 Kriterienfelder (A-O).
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Deine Bewerbung für Deine  

einzigartige Positionierung: 
Dir gebührt ein großes Kompliment:
Denn Du hast es bis hierher geschafft und bist kurz vor dem Ziel,  
einen der Positonierungsplätze einzunehmen.
Bitte habe Verständnis dafür, dass auch ich sehr genau schauen muss,
ob eine Zusammenarbeit das Potenzial hat, den größtmöglichen Erfolg zu erreichen.
Um das einschätzen zu können und damit ich Dir einen der limitierten Premium-Positionierungs-
Plätze zur Verfügung stelle, benötige ich abschließend Deine Antworten zu diesen 3 entscheidenden 
Fragen.

Bitte fülle Deine Antworten gewissenhaft und überzeugend aus, 
damit ich genau einschätzen kann, ob die Voraussetzungen und Deine Motivatoren für eine erfolgreiche 
Zusammenarbeit zwischen uns gegeben sind.

Viel Spaß beim Beantworten dieser 3 abschließenden Fragen.

DER POSITIONIERER
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DEINE BEWERBUNG FÜR EINE EINZIGARTIGE POSITIONIERUNG

Frage 1: 
Schreibe auf, warum genau Du für einen der Positionierungsplätze geeignet bist?
Antwortfeld:

Frage 2: 
Schreibe auf, was Du in Deinem Leben erreichen möchtest.
Antwortfeld: 

Frage 3: 
Schreibe auf, warum genau Du das Zeug dazu hast, eine einzigartige Marke zu werden.
Antwortfeld:
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